
 

Das Familienunternehmen TG ist eine international tätige Unternehmensgruppe und verbindet an 
zwei Standorten in Deutschland die Kompetenzen Kunststoff-Spritzguss und Metallverarbeitung. 
Seit Jahrzehnten hat sich TG durch technisches Know-how, begeistertes Qualitätsbewusstsein 
und bodenständiges Engagement gemeinsam mit den ca. 220 Mitarbeitern als langfristiger 
Partner im Bereich der Entwicklung und Herstellung von technisch ausgereiften 
Kunststoffbauteilen bewährt. Neben der Fertigung von Spritzgussartikeln für namhafte Kunden in 
der Haushalts- und Automobiltechnik, produziert das Unternehmen schon seit 1955 ein 
umfangreiches Eigenprogramm an sanitären Ablaufarmaturen für Küche und Bad sowie an 
Rädern und Apparaterollen. 

 
Zur Unterstützung unseres motivierten Teams am Standort in Erndtebrück haben wir zum nächstmöglichen Termin folgende 
Position neu zu besetzen: 

 

Technischer Vertrieb / Projektmanager (m/w) 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

Unser Angebot 

Bei TG erhalten Sie einen sicheren Arbeitsplatz in einer interessanten Branche mit allen Vorteilen eines inhabergeführten 
Familienunternehmens: Eine nachhaltige Denkweise, flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und eine hohe soziale 
Verantwortung gegenüber unseren Mitarbeitern zeichnen uns aus. Weiterhin bieten wir Ihnen die nötigen Freiräume, damit Sie 
Ihre eigenen Ideen verwirklichen können. Schließlich stehen wir Ihnen während Ihrer Einarbeitungsphase zur Seite und 
unterstützen Sie auch danach in Ihrer fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung.   

 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre aussagefähige Bewerbung unter Angabe Ihres 
frühestmöglichen Eintrittstermins per Post oder vorzugsweise per E-Mail. 

 

TG Kunststoffverarbeitung GmbH  
Personalabteilung      Telefon: +49 (0) 2753 / 61-0 
Industriestraße 1-7      E-Mail: bewerbung@thorwarth-grebe.de  
D-57339 Erndtebrück     Internet: www.thorwarth-grebe.de 

Ihre Aufgaben 

· Betreuung und Pflege der Bestandskunden im Stil 
eines Key-Account Managers 

· Technische Beratung und Unterstützung der Kunden, 
von der Klärung der Anforderungen über die 
Ausarbeitung der Lösungen bis hin zur Auslieferung 

· Technische und kaufmännische Erstellung der 
Angebote von Spritzgießartikeln inkl. Nachkalkulation 

· Neukundenakquise 

· Führen von Projektteams 

· Steuerung und Überwachung von Neuprojekten 

· Herstellbarkeitsbewertung 

· Termin-Kosten-Qualitätsverantwortlichkeit 

Ihr Profil 

· Technische Ausbildung vorzugsweise Fachrichtung 
Kunststofftechnik oder Formenbau, z.B. Master, 
Bachelor, Techniker, Meister oder kaufmännische 
Ausbildung mit entsprechender Berufserfahrung im 
technischen Vertrieb. 

· Mehrjährige Berufserfahrung in den Bereichen 
Konstruktion, Werkzeugbau und Fertigung von 
Spritzgussprodukten sind wünschenswert 

· Vertriebserfahrung von Vorteil 

· Idealerweise Erfahrungen im Führen von Projektteams 

· Sicherer Umgang mit MS Office Anwendung 

· Gute englische Sprachkenntnisse 

· Starkes Interesse an technischen Produkten und deren 
Herstellverfahren 

· Einen engagierten, selbstständigen Arbeitsstil 
verbinden Sie mit Ergebnisorientierung, 
Kommunikationsstärke und ausgeprägter 
Teamfähigkeit 

mailto:bewerbung@thorwarth-grebe.de

